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Kundenspezifische Produkte

Wie der [T-Spezialist Brandt die Prozesse
im Handel verschlanken will

B Brandt Software-Produkte (BSP), Aschaf-
- fenburg, peilt mit dem IT-System SBH mittel-
fristig eine marktfihrende Position unter den
IT-Anbietern fiir den Einzelhandel an. Das Un-
ternehmen hat sich bislang auf die Segmente
Mode, Schuhe, Sport und Lederwaren kon-
zentriert und zahlt in diesem Bereich bereits
ca. 460 Anwender. ,Wir investieren kraftig.
Derzeit arbeiten acht Produktentwickler an
der Erweiterung und Verallgemeinerung des
SBH-Systems. Darliber hinaus erstellen wir Or-
ganisationsanalysen in Unternehmen, um da-
raus fuir das SBH-System weitere funktionale
Anforderungen abzuleiten”, beschreibt Ge-
schaftsfithrer Dr. Bjorn Brandt die Situation.
Diese Vorgehensweise garantiere malge-
schneiderte Produkte fiir eine Verschlankung
der Prozesse beim Kunden sowie eine beson-
ders enge Kundenbindung.

SBH unterscheidet sich nach Firmenangaben
von Wettbewerbern dadurch, dass das bis-
herige, seit 28 Jahren am Markt eingesetzte
Warenwirtschaftssystem in ein integriertes
ERP-System flir den Einzelhandel Gberfuhrt
wurde. Das Kiirzel ERP (Enterprise Ressource
Planning) steht fiir Losungen, die nicht nur
die warenwirtschaftlichen Vorgange, sondern
alle Geschaftsprozesse im Unternehmen un-
* terstiitzen. AulBerdem integriert das [T-System
stationaren Handel, Online-Shops und kun-.
denbezogene Bestell- und Versandabwick

lung. ,Die Ware ist nicht nach Vertriebswegen
getrennt, jeder Artikel kann auf jedem Ver-
triebsweg verkauft werden®, erklart Brandt.
Das Know-how fir die Entwicklung eines sol-
ches [T-Systems bezieht BSP aus dem [T-Bera-
tungs- und Entwicklungshaus Brandt & Part-
ner, das seit 29 Jahren ERP-Systeme fiir Grof3-
unternehmen einfiihrt und weiterentwickelt.

Brandt ist davon (berzeugt, dass modernste
Software a la SBH in vielen Unternehmen den
Arbeitsaufwand im ‘Hintergrund’ um bis zu
50 Prozent reduzieren kann. ,Viele Unterneh-
mer sind da nicht konsequent genug. Sie
scheuen oft vor Konflikten mit ithren Mitar
beitern zuriick. Auch die Arbeit des Steuerbe-
raters wird nicht kritisch genug hinterfragt.
Die Einsparungen an Gebihren, die bewirkt
werden kdnnten, geht man vielerorts zu zo-
gerlich an. Dahinter steckt die Beflirchtung,
das Wohlwollen des Steuerberaters einzu-
biien”, redet Brandt Klartext.

Der Branchenkenner sieht in einer intensive-
ren Auseinandersetzung mit betriebswirt-
schaftlichen Kennziffern, die nicht nur aus der
Warenwirtschaft stammen, einen wichtigen
Schritt hin zu mehr Prozesseffizienz. ,Der Han-
del”, so Brandt, ,sollte zudem mehr Verstand-
nis fiir interne und externe Rechnungslegung
sowie flir eine rationellere Organisation im
Biro entwickeln." BR

B Brandt

Software-Produkte fiir
den Modehandel

Limitplanung und -kontrolle,
Disposition,
Wareneingangsabwicklung,
optimale Warenverteilung auf die
Verkaufsstellen,
Artikelinformationssystem (beliebig
konfigurierbar, frei gestaltbare Aus-
wertungen, sehr hohe Geschwindig-
keit),

Warengruppenauswertungen,
Kundenbestellungen und Versand
(Anbindung von Online-Shops und
Logistikdienstleistern),
.personalisierte Warenwirtschaft"
durch die Integration einer kunden-
bezogenen Auftragsabwicklung (An-

J_t;lebot, Bestellung, Bestellbestati-

gung, Lieferschein, Rechnung, Re-
toure und Reklamation) inklusive
Verfugbarkeits- und Reservierungs-
logik,

Rechnungskontrolle und Abstim-
mung mit Abrechnungen der Zen-
tralregulierer,

Rationalisierung der FiBu-Daten-
erfassung,

Kostenrechnung und Zeitwirtschaft,
integrierte Zentrallagerabwicklung
mit LagerplatzBestandsfithrung und
Wegeoptimierung.
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