IT/WAREN

DI macht einen
(kleinen) Sprung

Mehr Zeit fiir das eigentliche Handelsgeschift, Vereinfachung durch Ubereinkunft und damit
wirtschaftlichere Prozesse sowie schnellere Warenumschldge sind einige Punkte uber die
Hartmut Lotters und Peter Niederhausen auf dem BDSE-Kongress in Koln referierten.

Is Kampf gegen die Zeitdiebe

sieht Hartmut Lotters den Einsatz

fur den Electronic Data Inter-
change, gerne kurz EDI genannt. Der Fach-
mann der ANWR fir diesen Bereich ist
gleichzeitig Geschéaftsfiihrer des European
Clearing Centers (ECC), das die Datenkom-
munikation in der Schuhbranche vorantrei-
ben will. Auf dem von BDSE und HDS orga-
nisierten Kélner Kongress berichtete er,
welche Fortschritte die Verbreitung auf Han-
dels- und Lieferantenseite bereits gemacht
hatund unterstrich den Nutzen des Ganzen.
. Wir wollen, dass die Handler mehr Zeit
fUr ihre Kunden haben”, so Lotters. EDI
ermoglicht, den Zeitdieben wie ,Erfas-
sung der Artikeldaten”, ,Kontrolle der
Rechnungen” usw. das Handwerk zu le-
gen. Viele Handler erfassten die Artikel
noch manuell, wundert sich der EDI-Spe-
zialist. Aktuell seien 316 Handler dabei,
die den Artikelkatalog (PRICAT) nutzen.
107 Handler sind darliber hinaus aktiv
und nutzen weitere Austauschmoglich-
keiten, auch Nachrichtenarten genannt,
wie Bestellfunktion (ORDERS) oder Auf-
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Hartmut Létters ist engagierter EDI-Verfechter

tragsbestatigung (ORDRSP). Auch alle
wichtigen Lieferanten sind dabei: 56 ha-
ben mit dem ECC einen Vertrag abge-
schlossen, 49 stellen bereits den Artikel-
katalog (PRICAT) zur Verfigung. Von
diesen 49 beherrschen 49% die Nach-
richtenart ORDRSP und sogar 61% Ver-
kaufsbericht (SLSRPT) oder 51% den Be-
standsbericht (INVRPT). Lieferscheine
(DESADV) oder Auftréage (ORDERS) sind
mit 31% bzw. 20% bei den Lieferanten
deutlich weniger weit verbreitet.

,Das System funktioniert!” lautet die positive
Nachricht. Mit der Auftragsbestatigung er-
folgt die Anlage im Handler-Warenwirt-
schaftssystem (WWS). Eine korrekte EAN ist
fur etliche Prozesse unabdingbar, die den
Schuhhandel wettbewerbsfahiger machen:
Geschéfte Gber das Internet bzw. Verkaufs-
plattformen im Netz, NOS-Programme bzw.
automatische Bestellung von Artikeln oder
Shop-Systeme mit dem automatisierten
Bestseller-Nachschub. Sogar eine gemein-
same Limitplanung mitdem Lieferanten halt
Létters fir moglich.

Daten der Warenwirtschaft auf dem iPad abrufen.

Peter Niederhausen prasentiert ECR-Vorschlage

Das EDI-System laufe darauf hinaus, von
den Vertikalen zu lernen, die frith erkennen,
wohin die Dinge sich entwickeln. ,EDI ist
kein Selbstzweck”, so Létters. Es gehe um
die optimale Warenversorgung. Lotters
sieht einen notwendigen Paradigmenwech-
sel hin zu mehr Geschwindigkeitin der Ver-
arbeitung der Daten, woflr die Prozesse
angepasst werden missten. Dafiir notwen-
dig sei aber auch die Bereitschaft zur Daten-
kommunikation in einer gelebten Partner-
schaft. Dies beinhalte auch, durch
Experimentieren hinzu zu lernen.

ECR: Weitere Abstimmung
der Branchen

Auf der Ebene der Organisationen von IT,
Handel und Industrie geht die Abstimmung
der Branchen derweil Gber die technischen
Prozesse des EDI hinaus. Peter Niederhau-
sen von GS1 Germany, Kéln, berichtete
Uber die ECR-Anwendungsempfehlung, die
der Arbeitskreis Schuhe bei GS1 erarbeitet
hat. Dieser wird Connecting Fashion Busi-
ness genanntund besteht aus HDS, BDSE,
ANWR, Sabu, Lieferanten, Handler und IT-
Dienstleistern. Entsprechend der Abkur-
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zung dieses Arbeitskreises heiBt die
ECR-Anwendungsempfehlung auch CFB
Anwendungsempfehlung. GS1 ist die Or-
ganisation, die fiir eine gemeinsame Spra-
che im Handel sorgtund Standards erarbei-
tet. In der Anwendungsempfehlung werden
die Geschéftsprozesse zwischen Lieferant
und Handel abgebildet. Nach dem Baukas-
tenprinzip kdnnen dabei verschiedene Ge-
schaftsmodelle zugrunde gelegt werden.
Aufsie folgen unterschiedliche Verantwort-
lichkeiten, Prozesse und Prozessschritte. Die
Basis der Handlungspyramide in der Liefer-
kette bilden viele einzelne Auspragungen
und so genannte Enabeling-Technologien.
Geschaut hat man dabei auf Vorbilder vor

Geschéftsmodelle

Geschéftsmodell-Varianten

Auspragungen / Enabling-
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121.239
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allem in der Bekleidungsbranche. Prinzipi-
ell gleichen sich die Vorgange in der Schuh-
branche.

Eines wurde auch beim Vortrag Niederhau-
sens klar: Der standige Datenaustausch ist
Voraussetzung fir ein funktionierendes
ECR-System. Dafiir vergeben Wie Lieferan-
ten getrennte GTIN (EAN)flr jede Variante
eines Artikels, zum Beispiel fir unterschied-
liche SchuhgroBen, fiir Farb- und Material-
varianten. Auch fir einzelne Auftrage
vorgenommene Anderungen (kundenbe-
zogene Varianten)an den o. g. Kriterien fiih-
renzuanderen GTIN. Die vergebenen GTIN
sind bis zu 36 Monaten nach der letzten Lie-
ferung gesperrt. Weitere wichtige Regeln

Transaktionsvolumen ECC hat erheblich zugenommen

O ECR-Ausgangs-
punkte sind die
Geschaftsmodelle.
Von da an ver-

zweigt es sich.
75.687

991.053
667.141

4.771.424 14%
94.731.885 2%

@ Das Transaktions-
volumen im ECC
hat erheblich zuge-
nommen. Beson-
ders Auftrags- und
Auslieferbestiti-
gung wurden star-
ker genutzt.

sind die GLN (Identifikation der Lokationen),
EAN-13 Barcode, NV, EAN-128, die einheit-
liche Saisonkennzeichnung, die Verwen-
dung des Warengruppenschliissels EAS
oder die Festlegung der Mindest-Inhalte
der Etiketten auf Karton und Schuh.

Uber eine gelungene Flachenkooperation
auf Basis der Anwendungsempfehlung fiir
den Bekleidungshandel hatten im vergan-
genen Jahr Susanne EnBlin von Dodenhof,
Posthausen, und Andreas Schaller von Lloyd
berichtet. Damals war der ECR-Plan auf das
Schuhsortiment tibertragen worden - quasi
ein Vorlaufer derjetzigen Empfehlung. EnB-
lin sprach von einem Umsatzplus von 74
Prozentim ersten Jahr. Peter Skop
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